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LA VUELTA DE VACACIONES Y EL RPG

Yo creo que para todos nosotros, la vuelta a las ac-
tividades cotidianas después de las vacaciones estivales,
es siempre un poco traumatica.

Vuelves al trabajo y te encuentras con un montdn
de notas, novedades, Nuevos Anuncios, cambios impor-
tantes, reuniones, eventos y un largo etc que todos sa-
béis.

Uno de los temas que mas me ha llamado la aten-
cién este afo, esta relacionado con nuestro entorno, y es,
que el RPG sigue estando en el candelero.

Me encuentro con la Revista News/400 (ahora
HELP/400) y con un interesante articulo sobre el RPG,
“Mas alla del RPG”, que os recomiendo leer, llamadas de
amigos pidiéndome referencias de programadores de RPG,
peticidon de un proyecto para desarrollo de una Nueva apli-
cacion en ILE RPG... y me pregunto, ¢¢pero, no estaba
muerto el RPG??

Yo creo que estamos todos de acuerdo en que JAVA
esta siendo la primera alternativa no solo por su funciona-
lidad sino también, y muy importante, por el apoyo y lan-
zamiento de los fabricantes, y entre ellos, principalmente,
IBM:
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Sin embargo, la sencillez, rapidez y productividad
que proporciona el RPG no ha sido ni de lejos, conseguida
por ningun otro Lenguaje de Programacion.

Contenido:

La vuelta de vacaciones y el RPG 1

Por el camino de la innovacion 2

Noticias Cortas 4

Eventos 10

@ NEWSLETTER




Pagina 2

“Hablar de 10 afios
en tecnologias de la
informacion
representa todo un
ejercicio de

memoria y

andlisis”

,Qué esta pasando?, ¢por qué este incremento en la de-
manda de desarrolladores de RPG?. Las empresas con AS/400
(iSeries, System i, Power) que pretenden seguir con sus aplicaciones
‘Legacy’ 6 tradicionales porque creen que un ERP no cubre sus necesi-
dades de gestion, estan diversificando sus desarrollos. Por una parte,
J2EE para nuevas aplicaciones (sobre todo Web) y por otra parte, in-
cluso a veces mas relevante, ILE RPG para la mejora, mantenimiento y
Nuevos Desarrollos de sus aplicaciones de Gestion.

¢ Qué hacer entonces para cubrir esta demanda de exper-
tos en RPG?. No hace mucho habia varios centros, de los cuales, sali-
an cada afio varias decenas de profesionales que se colocaban incluso
antes de terminar la formacion. Hace poco estuve indagando en el
mercado y estos centros han ido desapareciendo.

¢cDesparecera entonces el RPG con la generacion del
AS/4007... Estoy plenamente convencido de que la Arquitectura del
AS/400, y su corazoén, el Sistema Operativo 0S/400, i5/0S o como se
quiera llamar, seguiran funcionando en una Plataforma AS, System i,
i5, POWER, o como se llame en el Futuro, pero seguro, que la préxima
generacion seguira usando esta Arquitectura. ¢Por qué?, bien senci-
llo, porque NO hay otra igual, porque los clientes la siguen de-
mandando y porque para IBM sigue siendo un Negocio MUY IM-
PORTANTE.

Por todo lo anterior, ¢por qué NO incentivar la formacién en
RPG?. Yo sinceramente creo que hay una importante demanda y que
puede proporcionar todavia muchos puestos de trabajo.

El problema ha sido, al igual que con la escasez de Técnicos de
Sistemas de iSeries y el crecimiento de la demanda de esta Platafor-
ma, el NO haber entrado en el Mundo de la Universidad.

Grave error estratégico de IBM y que sinceramente, a estas al-
turas, tiene dificil solucion.

& El RPG ha muerto??, jjviva el RPG!!
Santiago Picazo
Comité Ejecutivo
Common Europe Espahna

POR EL CAMINO DE LA INNOVACION

Hablar de 10 afios en tecnologias de la informacion representa
todo un ejercicio de memoria y analisis. En 1997, por ejemplo, se re-
gistraba el dominio Google.com. Entonces comenzaba un proyecto
que estaba aun muy lejos, evidentemente, de la significacion y el al-
cance que ha adquirido hoy para toda la sociedad de la informacion.
En paralelo a la evolucion del fendmeno Google, es evidente que el
canal de distribucién en nuestro pais también ha sufrido transforma-
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ciones y cambios de gran importancia que han redibujado el mercado.

En mi opinién, hay tres factores fundamentales que explican
por si mismos la evolucidon del canal en estos diez afios:

En primer lugar, hemos pasado del simple distribuidor que
centraba su actividad en la reventa de maquinas a un intermediario
cualificado que ofrece valor afiadido y que se ha convertido en un au-
téntico prescriptor para el cliente final. La progresiva comoditizaciéon
del mercado ha contribuido a esta tendencia, con una inevitable re-
duccion de margenes que ha movido a los partners a ofrecer servicios
de valor afadido en infraestructura o seguridad.

Por otro lado, al igual que entre los fabricantes, asistimos una
tendencia continua de concentracion de empresas en el canal, una
sefial mas de que nos encontramos con un mercado maduro en el que
asistimos a una reduccion constante del nUmero de mayoristas y dis-
tribuidores.

Por ultimo, y como consecuencia directa de la concentraciéon
del sector, hemos pasado de un distribuidor con un amplio catalogo
de productos a un modelo en el que prima la especializacion y la fide-
lizaciéon a una determinada marca. Se establecen mayores vinculos
con el fabricante y se alcanza una mayor especializacién en la solu-
cion final ofertada al cliente.

La suma de estos factores nos ha llevado a un profesional del
canal mas preparado, mas especializado, y mas abierto a nuevas ten-
dencias y canales que hace unos afios no existian. Si volvemos a
1997, nos situaremos en la época en la que muchos hablaban de In-
ternet pero pocos sabian exactamente a qué se referia y como podian
sacarle rendimiento en sus procesos de negocio. Al hacer balance hoy
no podemos sino reconocer la importancia de la Red en estos afnos,
que ha posibilitado una mejor comunicacidon entre todos los agentes
del mercado y una notable potenciacion de las ventas entre distribui-
dor y mayorista. Y es precisamente ahora cuando asistimos a la eclo-
sion de lo que algunos llaman Web 2.0, una Internet mas colaborativa
y mas abierta a la participacion, con nuevas herramientas que pueden
facilitar ain méas el hacer negocios entre los distintos agentes del
mercado. Uno de los retos del canal, de fabricantes y partners, es sa-
car todo el provecho posible a este nuevo panorama.

Ademas, ¢quién hablaba de virtualizaciéon o de SOA en 19977
En el canal constantemente se incorporan conceptos, enfoques y ten-
dencias. También para responder a esta realidad, el partner ha tenido
que adaptarse el cambio.

Y si bien hoy estamos mucho mejor que hace 10 afios, eso no
quiere decir que todo el camino haya sido facil. Es inevitable mencio-
nar los afios 2001 y 2002, donde el modelo de canal se puso en cues-
tion frente al modelo de venta directa abanderado por algunos fabri-
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cantes. Si bien es indudable que aquellos afios trajeron incertidumbre
y malos resultados en las cuentas de los distribuidores, hoy podemos
asegurar que las aguas han vuelto a su cauce y que el modelo hibri-
do, que hace convivir la venta directa con el valor afiadido que el ca-
nal puede ofrecer a las empresas, es la mejor estrategia posible.

Todos estos factores configuran un entorno constante de cam-
bio y transformacién, en el que la innovacién y la colaboraciéon entre
los partners y el fabricante adquiere una trascendencia enorme. No
podemos saber como estaremos en 2017, pero es seguro que la suma
de colaboracion e innovacién serda el camino a seguir en este apasio-
nante trayecto.

Ignacio Rodriguez Busch
Director de BPO
IBM Espafia

NOTICIAS CORTAS
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Los errores mas comunes de la pyme al cumplir la LOPD

Muchas de estas empresas no cumplen la Ley en la proteccion
de datos de sus clientes o empleados, lo que podria acarrearles im-
portantes sanciones econémicas

Aunque, de acuerdo con el Instituto Nacional de Tecnologias
de la Informacién, el 93 por ciento de las pequefias y medianas em-
presas de nuestro pais afirma conocer la existencia de la Ley Organi-
ca de Proteccion de Datos (LOPD), son demasiadas las que no la cum-
plen, segun alerta la compariia Fellowes Ibérica.

En su opinién, las pymes estan lejos de aplicar correctamente
dicha normativa y asi cometen numerosos errores como:

e no inscribir los ficheros en la Agenda General de Protecciéon
de Datos (AGPD), corriendo riesgos como la filtracion y uso
de sus bases de datos de clientes por parte de empresas
competidoras;

e no disponer de una politica de seguridad para gestionar los
datos confidenciales, protegiéndolos contra virus, software
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espia, o el robo de ordenadores portatiles o0 documentos en
papel;

e no informar a los clientes, empleados o proveedores de la
empresa de la cesion de sus datos a otras compafias o
particulares, pudiendo ser éstos utilizados para otros fines
distintos a aquellos para los que se facilitaron dichos datos;
y no destruir los documentos con maquinas especificas pa-
ra ellos, siendo tirados en la mayoria de los casos a la ba-
sura, con el riesgo que ello conlleva al poder ser utilizados
por otra persona para el robo de identidad.

De acuerdo con Fellowes Ibérica, cometer estos errores signifi-
ca que las pymes estan incumpliendo medidas legales, ya que, la
LOPD obliga a todas las entidades publicas y privadas, inclusive las
pymes a dar de alta sus ficheros con datos de caracter personal en el
Registro General de Proteccidn, con el objetivo de que los ciudadanos
puedan conocer quién trata sus datos y ejercer los derechos de acce-
so, consulta, rectificacidon, oposicion y cancelacion de sus datos perso-
nales recogidos en ficheros. Para Fellowes, las pymes no sélo se ten-
dran que concienciar de la necesidad de proteger los datos a la hora
de ser almacenados sino también a la hora de destruirlos.

Las empresas deberan ser especialmente cuidadosas con la
destrucciéon de informacion como datos bancarios, niumeros de afilia-
cion a la seguridad social, nébminas, curriculums y toda informacion
referente a empleados, colaboradores, etc, cuya mala gestion puede
acarrear sanciones en la LOPD.

Las conexiones WiFi se imponen en Espafia

Edimax Technology achaca este incremento a la mayor veloci-
dad y seguridad del protocolo 802.11

Segun los datos aportados por la Comisiéon Europea en su
ultimo Eurobarémetro, Espafa es el segundo pais de la Unién Euro-
pea que mas se conecta a Internet de forma inalambrica. Esta con-
clusién se deriva de las entrevistas realizadas por la CE a mas de
20.000 personas en los 27 estados miembros, entre noviembre y di-
ciembre de 2007, solicitando informacion acerca de su acceso a la
Red, telefonia y television.

Asi, los paises de la UE que mas utilizan conexiones WiFi son
Luxemburgo (75 por ciento), Espafa (68 por ciento) y Francia (67
por ciento), muy por encima de la media europea (46 por ciento);
mientras que los que menos se benefician de esta tecnologia son Le-
tonia, Hungria y Lituania (por debajo del 25 por ciento).

Como apunta Gerard da Deppo, director de Ventas en Edimax
Technology Espafa, “los resultados de este estudio indican que los
usuarios espafoles de Internet sin cables han superado antiguas ba-
rreras como la mayor inseguridad o menor velocidad frente a las co-
nexiones basadas en cable”.

En este sentido, los fabricantes de soluciones de conectivi-
dad mas pioneros incluyen ya de manera estandar en sus switches y
routers los ultimos protocolos de conectividad y seguridad. “Es el caso
de Edimax, que desde hace algun tiempo comercializa en el mercado
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espafol routers equipados con el protocolo 802.11n en cuanto a op-
ciones de conectividad y encriptacion WEP, WPA y WPA2 y otras fun-
ciones afiadidas como Wi-Fi Protected Setup (WPS) en el apartado de
seguridad”, continda el responsable de la firma.

Aunque el protocolo 802.11n basado en tecnologia MIMO
(Multiple Input Multiple Output) aun constituye un estandar cuya
aprobacion final por el consorcio IEEE se espera para junio de 2009,
“algunos fabricantes nos hemos adelantado y ya ofrecemos la primera
adaptacion a esta conectividad junto al resto de opciones 802.11 a/b/
g sin coste afiadido para el usuario”.

Actualmente, la adaptacion del protocolo 802.11n en su ver-
sién draft (borrador) 2.0 ya soporta velocidades de acceso a Inter-
net de hasta 300 Mbps, frente a los 100 Mbps como maximo que al-
canzan las conexiones efectuadas a través de 802.11g.

“Desde Edimax seguiremos apoyando la evolucion de la tecno-
logia 802.11n con nuevos equipos capaces de ampliar la cobertura
wireless y de acelerar la conectividad incluso hasta los 600 Mbps
cuando se trate de un estandar definitivo, algo que sin duda contri-
buira a incrementar el nUmero de internautas esparfioles que acceden
a la Red de forma inalambrica”, sentencia Gerard da Deppo.

La casa en un click

La Universidad de La Salle renueva la Sala BCN Digital con la
infraestructura de red y de comunicaciones de Cisco.

El Area de innovacion tecnoldgica de La Salle en Barcelona ha
presentado recientemente la nueva sala BCN Digital consistente en un
loft de 80 metros cuadrados (ubicado en el mismo Campus de La Sa-
lle), que contiene los ultimos productos y servicios tecnolégicos apli-
cados al hogar. Todos los elementos de la sala, ademas de regirse por
criterios de sostenibilidad, permanecen conectados a un sistema
domodtico que recoge informacion, controla los equipos y genera avi-
sos si se producen anomalias.

La sala BCN Digital actia como un espacio donde demostrar,
exponer, testear, formar e informar acerca de los nuevos parametros
tecnoldgicos que pueden ser aplicados en cualquier tipo de edificio.

Las interficies de control digital para todos los servicios del
hogar, la simulacién de caida en la ducha y aviso a movil de un fami-
liar, y la visualizacién al minuto de los consumos energéticos, asi co-
mo los cambios luminicos en funcion de los gustos de consumidor,
fueron alguna de las demostraciones que se realizaron durante el acto
de presentacion de la misma a los medios de comunicacion.

El principal concepto que muestra el laboratorio es el de la In-
tegracion Tecnoldégica, de manera que todos los elementos tecnol6-
gicos se pueden controlar desde una Unica aplicaciéon, y desde multi-
ples soportes como pds, tv, pc, web-pad, pantallas tactiles, o teléfo-
nos moviles que ofrecen automatizacion y control en iluminacion,
temperatura, estado de los electrodomésticos, seguridad en el acceso
y seguridad patrimonial y perimetral.
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En el apartado de las comunicaciones, la sala BCN Digital ofre-
ce integracion en telefonia, Internet y de las camaras que controlan la
casa, mientras que en temas de ocio y entretenimiento, la casa del
futuro de La Salle ofrece televisiéon TDT/TDS, video y audio asi como
sonido ambiental. De esta manera, tanto desde cualquier punto de la
vivienda como desde el exterior es posible interaccionar con cualquier
dispositivo instalado en la misma, monitorizar su estado, sus consu-
mos y ser avisado en caso de alarma.

Tecnologia limpia

Por lo que respecta a la sostenibilidad, la Sala BCN Digital se
ha reconstruido siguiendo una serie de pautas medioambientales efi-
cientes, de manera que se aprovecha la inercia y las caracteristicas
naturales de los materiales escogidos para regular el confort térmico,
se trabaja con materiales de bajo impacto ambiental, se introducen
conceptos de iluminacion y ventilacion natural, se facilita la flexibili-
dad constante del uso del inmueble, se agrupan las instalaciéon para
potenciar su mantenimiento y registro, y se contemplan los temas de
confort acustico y de accesibilidad.

Tras un proceso de renovacion total del contenido, la sala BCN
Digital se convierte en un producto de investigacion y difusiéon con
mas de dos afios de historia, fruto de méas de 300.000 euros de inver-
sién y con mas de 60 empresas implicadas, juntamente con la Admi-
nistracion.

En su construccidon ha jugado un papel esencial Cisco que ha
sido la encargada de realizar toda la infraestructura de conectividad
de la sala. Gracias a la red desplegada por Cisco y su partner SIRT,
todos los dispositivos de la sala estan conectados, ya sea mediante
cables o de forma inalAmbrica, para permitir la interoperabilidad de
los sistemas y facilitar la gestion y supervision de los aparatos.

Ademas, Cisco ha incluido en el proyecto Teléfonos IP que per-
miten gestionar las camaras de videovigilancia Axis situadas en la sa-
la asi como soluciones mas enfocadas al ocio y entretenimiento digi-
tal, a través de su gama de productos Cisco-Linksys.

El proyecto BCN Digital parte del area de innovaciéon tecnologi-
ca en la edificacion de Transferencia de Tecnologia de Ingenieria y
Arquitectura, impulsado por el Proyecto Brasilia, cuyo objetivo final
es conseguir aglutinar el conocimiento y experiencia de mas de 60
agentes de este sector transversal-que aglutina instaladores, arqui-
tectos, ingenieros, promotores, etc- con el fin de conseguir una marca
de calidad en el mercado que evalle con qué grado una vivienda esta
preparada para adoptar las nuevas tecnologias. Este proyecto, ade-
mas, pretende ser un impulso para la productividad del pais, con ac-
ciones de divulgacién, formacion e investigacién constantes.
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IBM adquiere PSI1 y evita dafios mayores...por ahora

Esta dltima adquisicion de IBM resuelve una disputa entre am-
bas organizaciones sobre patentes y derechos de propiedad, pero po-
dria dar como resultado nuevas denuncias por practicas anticompeti-
tivas (Antitrust)

La adquisicion del fabricante de sistemas mainframe y com-
ponentes de hardware, Platform Solutions Inc. (PSI), por IBM ha
puesto punto final a una disputa legal sobre patentes en la que
estaban sumergida ambas organizaciones desde hace dos afios.

No obstante, esta nueva alianza tampoco ha sido consi-
derada la mas correcta por parte del sector tecnolégico, ya que la
Computer and Communications Industry Association (CCIA) investi-
ga posibles infracciones de la competitividad. En otros términos, la
alianza podria propiciar la creacién de un monopolio en el mer-
cado del mainframe.

En noviembre de 2006, I1BM habia denunciado a PSI por
fabricar equipos que facilitaban la utilizaciéon del sistema operativo
System Z y software de IBM en los mainframe de otros fabricantes.
Por su parte, en enero de 2007, PSI plantaba cara a IBM con una
contradenuncia en la que acusaba al Gigante Azul de realizar practi-
cas que dificultaban la competencia.

Segun la CCIA, con esta fusion, I1BM adquiere a su mayor
competidor en el mercado de mainframe. “Esta adquisiciéon es un
agujero negro”, dijo Ed Black, presidente y CEO de CCIA. “El acuerdo
quita vida al mercado y destruye toda posibilidad de competencia”.
Hasta ahora, el mercado ha dejado espacio para los competidores
mas pequerfios, pero “esta adquisicidon transforma el sector, estable-
ciéndose un dominio total por parte de IBM”, afirma Black. Mien-
tras, el grupo declara que el 80 por ciento de los datos globales cor-
porativos y gubernamentales se encuentran instalados en mainfra-
mes.

T3 Technologies, otro proveedor de esta tecnologia, ha anun-
ciado que iniciara la apertura de un expediente contra IBM en la
Comisién Europea por practicas monopolisticas y anticompeti-
tivas. Segun T3 Technologies, IBM se encargdé de que el soporte de
sistemas mainframe antiguos cesara y no desea licenciar los derechos
de software de estos sistemas a terceros, lo cual implicaria el cese de
gran parte del negocio de T3 Technologies.

Pero Tim Breuer, portavoz de IBM, asegura que la organizacion se ha
focalizado en transformar sus mainframe en sistemas abiertos capa-
ces de aceptar tecnologias como Java y Linux. Asimismo explica
que las aplicaciones disefiadas para los mainframe de IBM se pueden
utilizar en otros servidores y pone en duda la visién de CCIA acerca
del mercado de mainframe.
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El Ejecutivo asegura que no se cobrara por recibir llamadas de
movil

El ministro de Industria, Turismo y Comercio, Miguel Sebas-
tidn, asegura que en nuestro pais no se aplicara esa medida que ac-
tualmente baraja la Comision Europea.

En contra y con rotundidad. Asi se ha mostrado Miguel Sebastian,
ministro de Industria, Turismo y Comercio ante la posibilidad de que
la Comision Europea aprobase el pago por recibir llamadas de telefo-
nia movil.

En el marco del Foro Sociedad en Red, organizado por
Red.es y Europa Press, Miguel Sebastian ha sefialado que el Ejecutivo
espafiol se opone absolutamente a esta medida y que, si llegase a
aprobarse, Espafia y otros muchos paises europeos evitarian que en-
trara en vigor.

Ademas de este tema, Sebastian ha querido referirse a la im-
portancia de las empresas de TIC para la economia espafiola y sobre
todo, ha reafirmado el compromiso del Gobierno con la innovacién y
la introduccién de la tecnologia especialmente entre las pequefias y
medianas empresas.

Para ello, el ministro ha anunciado que el Plan Préstamo
TIC, para la introduccion de las Tecnologias de la Informacion entre
las pymes, inicialmente previsto para que finalizase en 2010 se pro-
longara dos afios mas y contara con un presupuesto de 200.000 eu-
ros adicionales.

La penetracion de la banda ancha ha sido otro de los temas
analizados por el ministro que no ha dudado en afirmar que, antes de
que finalice este mes de julio, la cobertura sera del 100 por cien en
los nucleos urbanos.

Ademas de garantizar que el Gobierno velara por aumentar la
competencia en el sector y conseguir que descienda el precio del
ADSL, Sebastian ha querido remarcar la posicion del Ejecutivo respec-
to al ‘canon digital’ del que dice “tenia que entrar en vigor porque
ya se habia aprobado antes de las Elecciones pero que, sin duda, se
revisara dentro de la Ley de Proteccion Intelectual y de forma consen-
suada”.

Por dltimo, el ministro ha reafirmado que 2010 sera el afio del
‘alumbramiento digital’, ya que prefiere no hablar de ‘apagoéon’, que
no existen demoras en la fecha y que, de hecho, la llegada de la TV
digital se adelantara incluso, en Soria, el préximo dia 23 de julio.
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CONTACTOS

* Si estas interesado en recibir la revista de Contact Center, remitenos
un correo electronico a info@ommon-es.org con los siguientes datos: empresa,
nombre y apellidos de la persona que desea recibir la revista, cargo que desem-
pefia en su compaifiia y la direccion completa de la misma.

* Si quieres recibir informacién o estas interesado en celebrar una pre-
sentacion en el IBM FORUM puedes ponerte en contacto con Carmen Torres en
carmentorres@es.ibm.com o llamar al 91 397 7358. También tienes informacién
en http://www.ibm.com/es/events/centers/madrid.

Os recordamos que el IBM FORUM ofrece un 1026 de descuento a los
miembros de Common que utilicen cualquiera de los servicios del IBM Forum
de Madrid

13 DE NOVIEMBRE, MADRID.

RoadShow. Como todos los afios, los ponentes de los laboratorios de IBM de
Rochester (MN)y Toronto, vendran a tratar los temas mas actuales. Este afio
repasaremos las ultimas novedades de hardware y blades, desarrollo de apli-
caciones y gestion de sistemas. Esta sesidon contara con traduccion simulta-
nea.

DICIEMBRE, MADRID

Estamos trabajando para realizar un evento. En breve os informaremos del
tema a tratar y la agenda, lo que si os podemos adelantar es que durante es-
ta sesion celebraremos nuestra Asamblea General Extraordinaria y al final de
la mafana se entregara el Premio Luis Esteban.

En nuestra pagina web www.common-es.org encontras mas informaciéon
sobre estas sesiones.
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COMMON EUROPE ESPANA

EDICION: Common Europe Espafa
C/ Goiri, 30—7°D |
28039 Madrid COMITE EJECUTIVO
Teléfono: 913.116.114 PRESIDENTE VICEPRESIDENTE
e OLGA MIRALLES MANUEL DELGADO
ASERCO PETRESA
TLF 93.341.40.78 TLF 956 58.22.52
EMAIL: olgam@common.es EMAIL: mdr@common.es
SECRETARIO TESORERO
ROSARIO RODRIGUEZ MEGO GUILLERMO ANDRADES
IBM ESPANA CPI1 SOFTWARE
TLF 91 397.64.73 TLF 91 535.41.35
EMAIL : charormego@common.es EMAIL: gab@common.es
VOCALES
SANTIAGO PICAZO DEBORA CLAP
SAYTEL SERVICIOS INFORM CLAP SOLUCIONES INFORM
TLF 91 296.13.45 TLF 93 467.48.42
EMAIL: spicazo@common.es EMAIL: debora@common.es

FRANCISCO SANTA CRUZ
POPULAR BANCA PRIVADA
TLF 91 520.75.84

EMAIL: fsantacruz@common.es

COORDINACION Y EDICION Juan José Casado

SECRETARIA Alicia Santos

FINES DE LA ASOCIACION:

. Promover entre sus miembros el intercambio de informaciones y
experiencias sobre todas las cuestiones relacionadas con la in-
formatica.

. Desarrollar coloquios seminarios y reuniones para el estudio de

los sistemas de informacién, que permitan un mejor aprove-
chamiento de los equipos y materiales existentes en el mercado

. Canalizar las experiencias de los miembros de la Asociacion a fin
de obtener mejoras en beneficio de los Miembros usuarios

. Establecer relaciones con otras Asociaciones o grupos profesion-
ales, nacionales e internacionales, con actividades iguales o
similares

. Realizar cualesquiera otras actividades que, de acuerdo con los

objetivos antes enumerados, ayuden a la consecucion de los
fines previstos.



